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TOFU, MOFU & BOFU.



TOFU (Top
of Funnel) :
Cette phase concerne la sensibilisation. Les
prospects découvrent votre marque et
commencent à s'informer sur leurs besoins.



MOFU (Middle of
Funnel) :

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetur
adipiscing elit. Sed non odio varius, ullamcorper
lacus varius, sollicitudin arcu.

Ici, les prospects s'engagent davantage. Ils
comparent les options et commencent à
considérer votre produit comme une solution
potentielle.



BOFU (Bottom of
Funnel) 

C'est la phase de conversion. Les prospects
sont prêts à acheter et nécessitent des
incitations pour finaliser leur décision.



Maîtriser l'entonnoir de vente est essentiel pour
maximiser vos conversions et minimiser la perte
de prospects. 

En comprenant chaque phase et en appliquant
des stratégies adaptées, vous pouvez guider vos
clients potentiels tout au long de leur parcours
d'achat.

Évitez les erreurs courantes et assurez-vous que
chaque étape est soigneusement planifiée pour
optimiser vos résultats.

Si vous mélangez ces étapes,
 vous perdez des clients...
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